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Rubriche relative alle competenze Tecnico-Professionali

1. Condurre le fasi di lavoro sulla base degli ordini, pianificando e coordinando
l’attività del reparto/punto vendita.

2. Identificare le situazioni di rischio potenziale per la sicurezza, la salute e l’am-
biente nel luogo di lavoro, promuovendo l’assunzione di comportamenti cor-
retti e consapevoli di prevenzione.

3. Collaborare alla realizzazione del piano commerciale in sintonia con le poli-
tiche di vendita, gli obiettivi economici aziendali ed i vincoli di mercato.

4. Formulare proposte di prodotti/servizi, interpretando i bisogni e promuovendo
la fidelizzazione del cliente.

5. Predisporre l’organizzazione degli spazi/lay-out del reparto/punto vendita, va-
lutandone la funzionalità e l’efficacia in rapporto agli obiettivi aziendali.

TECNICO COMMERCIALE DELLE VENDITE
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